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escala global (ONU, OCDE,

UE...) yla mayoria de expertos
14 afrontan nuestro futuro, Hori-
zonte 2030, desde la perspectiva politi-
ca, econdmica, social y medio ambien-
tal aplicando indicadores -Indices de
Desarrollo Humano (IDH) y los Indices
de Progreso Social (IPS)- que posibiliten
un crecimiento econdmico sostenible,
el cual se traduzca en propuestas de de-
sarrollo social. El CES, nuestro Consejo
Econdmicoy Social, es una de tales ins-
tituciones. En estas lineas nos centrare-
mos en tres indicadores basicos: los mo-
vimientos demogrificos, la revolucion
tecnoldgica y el cambio climético. El re-
cién publicado Quaderns Gadeso n®
388, sCap a un creixement sostenible? se
centra en el analisis de la proyeccion de
poblacidn de Balears 2019-2030 elabo-

*p" asinstituciones referentes a
i

los lugares de trabajo que los espanoles
rechazan’.

No me olvido de la carga humana so-
bre nuestro escaso territorio. No en
vana los expertos del CES dedican un
capftulo a la Capacidad de carga, in-
fraestructuras y movilidad. En referen-
cia a la actividad turistica “continuare-
mos experimentando periodos de alta
carga demnogréfica durante los meses de
latemporada alta cuya carga aumentard
entorno aun 1%

¥ El cambio climético es elemento bsi-

co, La evolucion del clima de Baleares
durante las tiltiras décadas, asi como
lasvariables atmosféricas y marinas de
mis relevancia, corresponden a distin-
tos escenarios de cambio climético. Asi-
mismo, los impactos fisicos sobre los
ecosisternas, los recursos hidricos, las
infraestructuras y la energia; la agricul-
tura y la pesca; también los impactos so-
bre el ser hurnano en cuanto a la salud,
la economia y el dmbito juridico y social.
Estos impactos, si bien ya se empiezana
notar, aumentaran en frecuencia e in-
tensidad mas alld del 2030, es decira
medio y largo plazo (2050-2100). Se

rada por el INE, in- considera impres-
cluyendo reflexiones cindible que en
referidas ala revo- 2030 las Islas cuen-
lucidn tecnologicay i ; ten con planes de

al cambio climético LGS: : mpacm% del cambio vulnerabilidad refe-
interrelacionadas climatico, si bien ya se ridos al cambio cli-
conlos contenidos empiezan anotar, au mentaran mético delos eco-
del Estudi sobrela . i " sisternas islefios y
prospectiva econd- en frecuencia e intensidad de los sistemas; re-
mica, social, i me- mas alld de 2030 quiere acciones cli-
dinambiental de les maticas urgentes si
societats de les illes — - s& quiere garantizar
Balear a lU'horitzd el bienestar de las
2030 (CES-UIB). generaciones pre-

P En 2030 la poblacién residente puede
alcanzar las 1.380.599 personas, lo que
supone un saldo positivo de 192.379 In-
cluido el saldo migratorio. Se mantienen
las tasas de natalidad y fecundidad; se
estabiliza la poblacidn menor de 15
afios; crece de modo muy notable la po-
blacidn mayor de 70 afios; el segmento
mds significative en 2017 era la franja de
35-44 afosy en el 2030 el segmento do-
minante serd el de 50-59 anos. Cont-
nuard aumentando la poblacidn extran-
jera durante el periodo 2019-2030. La
proveniente de la UE serd 1a mds nume-
rosa, pero tal percepcion debe matizar-
se. Los residentes extranjeros de origen
00 europeocs son y seran los mas nume-
0508, pero queya poseen la nacionali-
dad espafiola después de afios de resi-
dencia en Espafia. Tal crecimiento de-
mogréifico exigird nuevas infraestructu-
ras, equipamientos y servicios priblicos,”
especialmente en el campo de la salud.
Sinduda es positivo la incorporacidn de
los inmigrantes porque “rejuvenecen” la
poblacién; pero no es necesariamente
positivo que “los inmigrantes ocupen

sentesy futuras.

Mo quisiera concluir estas reflexiones
sin referirme a las denominadas nuevas
tecnologias. Los textos entrecomillados
son de un gurti de la empleabilidad.
Coincido en que es indispensable una
apuesta seria y coherente por las nuevas
tecnologias y sus derivados, “como ele-
mento esencial en la gestidn de nuestro
medio ambiente y preservar el equili-
brio prestando atencidn a la especiali-
zacion turistica’ Pero a su vez pretendo
matizar que las habilidades tecnologi-
cas sin mds sean la solucién mégica
para un desarrollo econdmico, social y
medio ambiental. “Cada tres anos se
pierde el 40% de las habilidades tecno-
logicas. Es importante atajar que los
empleados (no formados) se vayanala
economia sumergida. Solo puedo acon-
sejar mantener lo que se ha demostrado
que va bien, por ejemplo, el rabajo
temporal y/o las medidas drasticas que
tomo Espafia (Reforma laboral)

Concluyo con una reflexion personal.
iDejaremos a nuestros hijos/as, nie-
tos/as, una sociedad mejor que la nues-
tra?

ANETFLIX LE QUIEREN
ROBAR LA CORONA

Amazon, Apple, Disneyy HBO lideran una oposicion cada vez mds -
poderosa en la guerra de las plataformas de “streaming”

/ Tino
Pertierr:

'T' adie daba un euro por Netflix
cuando vio laluz. jQue millo-
i nesde personas en todo el
_.L | mundo pagardn por ver tele-
visién bajo demanda en una plataforma
de "streaming”? Anda ya. Los agoreros se
equivocaron y hoy Netflix, tras cambiar el
chip en los habitos del consumidor, es un
gigante que estrena series y peliculas en
tromba con presupuestos holgadisimos,
Capaz de plantar cara incluso a Ho-
Iywood y meterle el agua en casa con va-
tias producciones que laman a la puerta
del “Oscar” con nombres de relumbron.
Pero, a diferencia de otros gigantes de la
tecnologia a los que nadie les discute el
dominio (Facebook, Google...}, Netflixno
puede dormirse en los laureles televisivos
porgue la competencia es feroz. Y veloz:
HBO, Apple, Amazon y Disney lideran un
ataque en toda regla 2 un modelo de ne-
gocio que, de momento, parece no tener
limites.

A Netflix nadie le quitaré el mérito de
haber sidola pionera. Nacid a principios
de siglo como un videochub virmal que
permmitia a los suscriptores solicitar y de-
volver DVDs por correo. Con €l paso del
tiemnpo, los avances tecnologicos hicieron
el resto: jpor qué usar soportes fisicos
cuando se puede acceder via "strearning”
alos contenidos? El éxito de Youtube a
mediados de la pasada década alland el
camino. El imperio Netflix se extendio
por medio mundo con una idea muy cla-
ra: series originales en las que invertir sin
tacafieria para fichar a directores, guio-
nistas y estrellas de primer nivel.

Tampoco Espafia, campeona de la pi-
raterfa, se resistit a una propuesta que
garantiza mediante una suscripcion ac-
ceso a buenos contenidos sin publicidad
v con calidad de imagen impecable. De-
cido y veo. Con una peculiaridad: el estre-
no de series de una tacada, sin necesidad
de esperar dias para ver el siguiente epi-
sodio. Al principio, la gran rival de Netflix
fue la més selecta HBO, con su Juego de
frunos y otras series miticas en cabeza,
pero sin las avalanchas de estrenos nila
misma celeridad de emisiones. Menos
cantidad y mucha calidad. Poco a poco se
fueron subiendo nuevos nombres al ring
televisivo, aunque ni Amazon Prime Vi-
deo o Sky fueron enermigos importantes.
Pero la situacion estd cambiando: Ama-
zZon apuesta cada vez mds fuerte, yla lle-
gada de Apple TV y Disney asegura una
gran batalla en la pequetia pantalla. No
hablamos de unas compafias primerizas
y endebles sino de opciones que forman
parte de gigantes con un miisculo econd-
mico inmensoy, en el caso de Disney,
con un magma de contenidos audiovi-
suales arrollador a la hora de ofrecer un
catdlogo competitivo: peliculas de Dis-
ney, Marvel, Pixar y Lucasfilm, ABCy

todo 2oth Century Fox. Casi nada.

os estudios apuntan que el dem-
po total que los estadounidenses dedican
aver videos aumentard en 2020 pero la
cuota de Netflix caerd del 27 por ciento
actual al 25,7 por ciento en 2021, No pa-
Tece una gran caida pero si marca una
tendenciay, sobre todo, sefiala una de las
posibles debilidades de un gigante hoy
invulnerable: Netflix se preocupa, sobre
tode, por aumentar su nimero de sus-
criptores, aungque eso obligue a una ca-
rrera de presupuestos cada vez més ele-
vados y temerarios (ninguna productora
de Hollywood se atrevid, por ejemplo, a
financiar la carisima pelicula de Scorsese
El Irlandés). Por el contrario, sus compe-
tidoras (Amazon, Disney y Apple, sobre
todo) tienen otras prioridades a dia de
hoy, desde vender productos en el in-
menso mercado global hasta animar ala
gente a visitar parques temédticos o vende
teléfonos y tablets.

b A Netflix le esperan wurbulencias siel
mercado, que ya dio muestras de satura-
cién en 2019, no le da un crecimiento de
suscripciones que avale y sostenga su
complejo andamiaje financiero. Las peo-
res previsiones aseguran que Netflix, que
ya produce contenidos en varios paises
como forma de diversificar la proceden-
cia de contenidos, perderd hasta 4 millo-

Tampoco Espafia, campeona de
la piraterfa, se resistio a una
propuesta que garantiza acceso
a buenos contenidos

nes de usuarios en Estados Unidos este
afio si no baja los precios ante una com-
petencia més barata. Sile sale bienla ju-
gada de El sefior de los anillos, Amazon
puede dar mucha guerra, y Disney, ade-
mds de su inagotable caudal de conteni-
dos ya conocidos, puede abrir fértiles ca-
minos de producciones originales corno
los de la serie The Mandalorian.

De momento, Apple TV es la apuesta
menos s6lida en cuanto a catdlogo (alter-
na fiascos como See con éxitos como The
morning show), pero pertenece a un im-
perio sin problemas de liquidez, con mi-
llones de dispositivos a los que acceder en
todo el mundo, y ha asaltado el mercado
internacional en un abrir y cerrar de pan-
tallas. Y no olvidernos que la llegada de
HEBEO Max pone en circulacién material
del grupo WamerMedia, O sea: mas de
10.000 horas de contenido con las series,
peliculas y documentales hechos por
HBO, Wamer, la BEC y algunos originales.

Permanezcan atentos a sus pantallas:
la guerra acaba de empezar. Aunque la
gran pregunta que le surge al consumi-
dor, sin duda el gran beneficiario de la
competencia, es: jde donde vamos a sa-
car tiempo para ver tanta television?



